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IDEA PROGETTO AZIENDALE 
 

Azienda: 

 

 

Referente per iniziativa: 

 

Funzione: 

Tel. e-mail: 

 
 

1. All’interno dell’azienda esiste una figura commerciale dedicata o un ufficio preposto all’attività 

commerciale con l’estero?   Sì    No  

 

Se no, chi si occupa dell’attività commerciale? 

 
 

2. Lingue straniere conosciute in azienda 

 

 

 

3. L’azienda ha un sito web in lingua straniera?  Sì   No  

Se sì, in che lingua? 

 
 

4. Fatturato annuo: 

 

 

 

5. Percentuale di export rispetto al fatturato totale: 

 

 

 

6.Eventuali mercati esteri già approcciati 

 

 
 

7. Aree geografiche di maggior interesse 

 

 

8.L’azienda possiede certificazioni? Sì    No  

Se si quali? 

 

9.a. Punti di forza della Sua azienda? 

 

 

 

 

9.b. Punti di debolezza della sua azienda? 
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8. Qual è la Sua motivazione a estendere il business oltre confine? Descriva la sua idea-progetto in termini 

di obiettivi e azioni desiderate: 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

9. In particolare, quale tipo di supporto si aspetta dal Senior Export Manager? 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Data _____________________________      Firma ___________________________________________ 


