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come rendere piu produttiva la presenza aziendale nelle manifestazioni internazionali
Torino, 18 settembre 2013

Il 18 ottobre si e tenuto il corso "In fiera con successo”, un approfondimento dedicato alle imprese
della filiera Design Building Living volto a fornire strumenti e tecniche per ottimizzare la preparazione
e la partecipazione a un evento fieristico, con particolare attenzione alle azioni preliminari e alla
gestione efficace dei contatti acquisiti.

L’iniziativa rientra nel Progetto Integrato di Filiera (PIF) "Design Building Living (Progettare
Costruire Abitare)” gestito dal Centro Estero per I'Internazionalizzazione (Ceipiemonte) su incarico
di Regione Piemonte, Unioncamere Piemonte, Camere di commercio di Torino, Cuneo, Novara,
Vercelli, Verbano Cusio Ossola e Alessandria.

Maggiori informazioni sono disponibili nella scheda tecnica.

Vi segnaliamo inoltre che sono in programma i seguenti percorsi formativi:

- Il piano commerciale per I'estero: strumenti e tecniche per sviluppare nuovi mercati - 22 e 24 ottobre
2013;

- Interior Contract - 29 e 30 ottobre 2013;

- International Business Communication - 12, 19 e 26 novembre - 3 dicembre 2013;

- Forme di aggregazione tra imprese per competere nei mercati internazionali - 12 dicembre 2013
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- The "5-minute” speech: developing a clear, concise & convincing communication style - 27 e 28
gennaio 2014,

- Advanced International Business Communication - 18 e 25 febbraio - 4 e 11 marzo 2014;

- Il "sales funnel": come gestire la clientela potenziale dal contatto al contratto - 19 e 20 marzo 2014;
- Boosting business life skills - 26 e 27 marzo 2014.
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Informazioni utili

Data iniziativa: 18.09.2013

Orario: 09:00 - 18:00

Luogo: Corso Regio Parco 27, 10152
Sala: Numis

Citta: Torino ( Europa , Italia)

Posti totali per azienda: 1

Data inizio iscrizioni: 06.09.2013
Orario inizio iscrizioni: 09:00

Data fine iscrizioni: 16.09.2013
Orario fine iscrizioni: 12:00

Allegati
Scheda Tecnica

Per informazioni

Centro Estero per l'Internazionalizzazione
Corso Regio Parco 27 - 10152 Torino - ITALY
Settore Formazione - Michela Francescato
Tel. +39 011 6700.582/Fax. +39 011 6965456

Email formazione-operatori@centroestero.org
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