Agrifood marketing: Building a winning
sales style (Torino, 23 luglio 2014) -
Developing a winning sales style (Torino,
24 luglio 2014)

Torino, 23 e 24 luglio 2014 - h. 9:00 - 18:00

Alle aziende aderenti al PIF
Piemonte Food Excellence

Agrifood marketing:
- Building a winning sales style
Torino, 23 luglio 2014
- Developing a winning sales style
Torino, 24 luglio 2014

Il 23 e il 24 luglio si sono tenuti a Torino due momenti formativi dedicati al perfezionamento delle
tecniche di comunicazione efficace in lingua inglese, focalizzati sull'utilizzo del Business English
come strumento per la gestione ottimale della clientela internazionale e per |'acquisizione di
nuovi clienti in mercati esteri.

L'iniziativa rientrava nell'ambito del Progetto Integrato di Filiera (PIF) Piemonte Food Excellence

gestito dal Centro Estero per I'internazionalizzazione (Ceipiemonte) su incarico di Regione Piemonte,
Unioncamere Piemonte, delle Camere di commercio del Piemonte e della Valle d'Aosta.

Programma:

e Building a winning sales style - 23 luglio (h. 9:00 - 18:00): corso dedicato al personale aziendale che si
occupa principalmente di gestire le attivita di back office e di supporto ai responsabili commerciali e in po
ssesso di una conoscenza base (pre/low intermediate) della lingua inglese.
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http://www.regione.piemonte.it/
http://www.pie.camcom.it/
http://www.ao.camcom.it/

e Developing a winning sales style - 24 luglio (h. 9:00 - 18:00): corso dedicato a coloro che in azienda
incontrano la clientela estera (potenziale o acquisita) e devono affinare le loro abilitd nel presentare prodotti e
offerte e nel gestire I'approccio e il confronto con le controparti straniere, ad esempio partecipando a riunioni e
B2B. E' richiesta una buona conoscenza (Intermediate/upper intermediate) della lingua inglese.

Dettagli sul programma e le modalita di adesione sono contenuti nella scheda tecnica

Alle due giornate formative hanno partecipato le seguenti aziende:
AT. &B.

ALPENZU SNC

BIRRIFICIO GRADO PLATO SAS

BOTALLA SRL

CAFFAREL SPA

CASCINA DANETO SRL

CASCINA SAN CASSIANO SPA

CROCE DI MALTO SRL

EUROCAF SNC

F.LLI RUATA GOCCIA D'ORO SPA
FROMAGERIE HAUT VAL D'AYAS SOC. COOP.
GATTODOLCIONE SRL

J. GASCO SRL

LA FAVORITA LIVE SRL

MICHELIS EGIDIO SNC

O.M.B.F. SNC

ORYZA SRL

RCA IMBALLAGGI FLESSIBILI SRL

TUTTOVO SRL

Stampa

Informazioni utili
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Data iniziativa: 23.07.2014 / 24.07.2014
Orario: 09:00 - 18:00

Luogo: Corso Regio Parco 27

Sala: Formazione

Citta: Torino ( Europa, Italia)

Posti totali per azienda: 1

Data inizio iscrizioni: 04.07.2014
Orario inizio iscrizioni: 09:00

Data fine iscrizioni: 18.07.2014

Orario fine iscrizioni: 18:00

Allegati
Scheda Tecnica

Per informazioni

Centro Estero per I'Internazionalizzazione
Corso Regio Parco 27 - 10152 Torino
Settore Formazione - Michela Francescato
Tel. +39 011 6700.582 Fax +39 011 6965456

Email formazione-operatori@centroestero.org
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https://pandora2.centroestero.org/storage/allegati/SchedaTecnica_1403880320.pdf

